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効率と能力

大規模プロジェクトを獲得するのをお手伝いします

そして大規模なキャンペーンを実施します！

このインタビューシリーズでは、次のことを提案
したいと考えています。会社概要

— 異なる部分をスポットライトします-
提携について、Maticファミリーの一員であること
の意味を洞察します。名: KENDU

* 設立年: 2003

* サンセバスティアン/マドリード/
マイアミ/ニューヨーク/ロンドン/

店頭ストア内

* 従業員: 101名

* 製品とサービス: 店内ビジュアルコミュ
ニケーションソリューション、デザイン | 
製造 | 管理

=

カルネ・プレミアム
乾燥熟成済み

«

最高のピース

テスト - 消費の最適な瞬間。最高の味と
最大のやさしさ。



Kendu In-store Visual Solutionsは、リテール分野向けの革新的なコミュニケーションソリューションを
提供する国際的な企業です。店舗向けの360°ソリューションとサービスはデジタル印刷の活用に基づい
ており、Kenduは小売企業に最良の店舗体験をもたらすための統合サービスを提供します。体験デザイ
ンからプロジェクト実行、キャンペーン管理まで。

KENDUが顧客に完璧なソリューションを提供するためにMaticを選んだことを私たちは大変誇りに思います。顧客には最大
級のブランドが含まれます。

Kenduの創設者でCEOのホセバ・エガナ氏は、なぜMaticを選んだのか、そしてMaticと働く経験がどの
ようだったのかを私たちと共有したいと考えています。

「Maticは 非常に活動的で、ビジョナリーで、

常に何かを開発し、あらゆる面で改善を追求しています。」



Matic：あなたはMaticからいくつかの機械を購入しました：スペインで7台のCronos Ultimate、米国で4台。決定的な要因は何でしたか？

Kendu：2003年に開始したとき、私たちはSmartframeを製造するための特定の機能を備えたダブルニードル縫製機を探
していました（LEDライトボックスとデジタル印刷されたビジュアルを使用する照明付き・非照明フレーム）。そしてこ
の機械は高い速度を持つべきです。

私たちはMaticのCronos縫製機を見つけました。最初のCronosを購入して以降、この機械を疑ったことはありません。これまでにCronos
を11台購入しています。

Matic：説明してください Maticとの経験。

Kendu：それは とても快適です。技術担当のセールス担当のシスコさんとチーム全体が丁寧に対応します。
顧客を専門的かつ個人的な配慮で対応します。機械は安定しており、“Maticの機械は作業をしてくれる、抗議しない！” も
ちろん機械を大切に扱う必要がありますが、真実は機械が多くを与え、ほとんど何も要求しないということです！

さらに、Maticは非常に活動的で、未来志向で、常に何かを開発し、設計、ソフトウェア、機械部品、機
械の使用方法などあらゆる面で改善を追求しています。時には私たちが機械を間違った使い方をしている
こともありますが、Maticは常に理由と解決策を見つけるのを手伝ってくれます。

この機械を疑っていました

ん
私たちは購入しました 最初のCronos



ありがとうございま
す

Mr.の皆様へ
ホセバ・エガリア

そして あなたのチーム。 It
20年間、Kenduとともに仕事をするこ
とは喜びでした。

マティック：会社はどうで
すか？

あなたのMaticマシンは生産性を向上させたか、影響を与えましたか

機械は非常に効率的で容量も大きく、ボトルの
ネック問題を解決しました。生産量は倍増し、その後さらに倍増しました。これにより顧客に迅速に対
応でき、大規模なプロジェクトを獲得し、短期間で大規模なキャンペーンを実施することができます。

マティック：設備購入を検討している他社へのメッセージは何ですか？

機械のことを忘れてしまうのは良い兆候です。つまり、マティックの
私の 機械は非常に信頼性があります。


